PTG Consulting AG

Dynamisches Beschaffungssystem (DBS)
und Auktionen

- Erfolgreiche Praxisbeispiele von Experten erklart-




Dynamisches Beschaffungssystem - gesetzliche Grundlage e

Ein dynamisches Beschaffungssystem ist ein zeitlich befristetes, ausschlief3lich elektronisches
Verfahren zur Beschaffung marktublicher Leistungen, bei denen die allgemein auf dem Markt
verfugbaren Merkmale den Anforderungen des oOffentlichen Auftraggebers gentigen (gem.
§120 Abs.1 GWB)

€ Zuriick weiter #

Nichtamtliches Inhaltsverzeichnis

Verordnung iiber die Vergabe offentlicher Auftrage (Vergabeverordnung - VgV)
§ 22 Grundsatze fiir den Betrieb dynamischer Beschaffungssysteme
(1) Der offentliche Auftraggeber kann fiir die Beschaffung marktiiblicher Leistungen ein dynamisches Beschaffungssystem nutzen.
(2) Bei der Auftragsvergabe (ber ein dynamisches Beschaffungssystem befolgt der 6ffentliche Auftraggeber die Vorschriften fiir das nicht offene Verfahren.
(3) Ein dynamisches Beschaffungssystem wird ausschlieRlich mithilfe elektronischer Mittel eingerichtet und betrieben. Die §§ 11 und 12 finden Anwendung.

(4) Ein dynamisches Beschaffungssystem steht im gesamten Zeitraum seiner Einrichtung allen Bietern offen, die die im jeweiligen Vergabeverfahren festgelegten Eignungskriterien erfiillen. Die Zahl der zum dynamischen
Beschaffungssystem zugelassenen Bewerber darf nicht begrenzt werden.

(5) Der Zugang zu einem dynamischen Beschaffungssystem ist fiir alle Unternehmen kostenlos.

zum Seitenanfang Impressum Datenschutz Barrierefreiheitserkldrung Feedback-Formular Seite ausdrucken

Quelle: https://www.gesetze-im-internet.de/vgv_2016/__22.html Quelle: https://www.gesetze-im-internet.de/gwb/__120.html
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_ Rahmenvereinbarung gem. §21 VgV DBS gem. §22ff. VgV

* muss genau beschrieben werden « kann zuerst relativ allgemein bleiben,
Detaillierung und Anpassung im Rahmen

der einzelnen Ausschreibungen
* begrenzt. Bieter konnen nur innerhalb < unbegrenzt. Beliebig viele und immer

eines bestimmten Zeitraumes (30 Tage) wieder neue Teilnehmer kdnnen zu

Leistung

Anzahl der Teilnehmer

teilnehmen jederzeit einsteigen
Laufzeit * 4 Jahre * 6 Jahre
Prei * Der Preis wird bereits in der » Die Zuschlagspreise konnen bei der
reis Ausschreibungsphase festgelegt Erteilung des Auftrags angepasst werden

» mit Inbetriebnahme des Systems ,die Art
und die geschatzte Menge von Kategorien
(Mindestumfang bekannt zu geben)
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Volumen/Obergrenze - Ist bekannt zu geben



Dynamisches Beschaffungssystem — Praxisbeispiel
eingesetztes Tool: Al VERGABEMANAGER

© 2025 PTG Consulting AG



Prozessdefinition und Aufgabenaufteilung
best 4 bps GmbH & Co. KG

PTG Consulting AG

\ DBS

VERGABEMANAGER
‘Q‘

Einkauf
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Unsere Vorgehensweise

PTG Consulting AG
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Kategorisierung

Kategorie / Los 1: ,Fleisch und Wurst frisch® Kategorie / Los 2: ,,Obst und Gemuse”

- Monatliche Aufforderung zur Angebotsabgabe
- Preiswettbewerb
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Kategorisierung

Kategorie / Los 3: ,Molkereiprodukte, Feinkost, Fette, Eier” Kategorie / Los 4: ,Tiefkuhlware®

- Quartalsweise Aufforderung zur Angebotsabgabe

- Preiswettbewerb
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Kategorisierung

PTG Consulting AG

Kategorie / Los 5: , Trockensortiment”

- Quartalsweise Aufforderung zur Angebotsabgabe
- Preiswettbewerb
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Kategorisierung

Kategorie / Los 6: ,Backwaren frisch* Kategorie / Los 7: ,Getranke"

-> Jahrliche Aufforderung zur Angebotsabgabe
- Preiswettbewerb
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Lessons Learned

Ziele:
 Versorgungssicherheit, Qualitat, Flexibilitat und Kosteneffizienz

* Rechtssicherheit

» Moglichst grofRer Lieferantenpool (innerhalb eines Oligopols) mit Aufnahme von moglichst
vielen KMU

Ergebnis:

v" Versorgungssicherheit mit qualitativ hochwertigen Produkten zu glnstigeren Preisen
v Offener Marktzugang fur weitere potenzielle Lieferanten

v Verbesserung der Prozessablaufe und dadurch Einsparungen im Prozessbereich

Herausforderungen bzw. Zukunftsplanung:

— In einem Los ein Lieferant weniger
— Medienbruchfreie Integration in das Warenwirtschaftssystem
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Auktionen
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eAuktion — Gesetzliche Grundlage

Eine elekironische Auktion ist ein sich schrittweise wiederholendes elektronisches Verfahren
zur Ermittlung des wirtschaftlichsten Angebots. Jeder elektronischen Auktion geht eine
vollstandige erste Bewertung aller Angebote voraus (gem. §120 Abs.1 GWB).

PTG Consulting AG

Nichtamtliches Inhaltsverzeichnis

Verordnung liber die Vergabe offentlicher Auftrige (Vergabeverordnung - VgV)
§ 25 Grundsatze fiir die Durchfiihrung elektronischer Auktionen

(1) Der offentliche Auftraggeber kann im Rahmen eines offenen, eines nicht offenen oder eines Verhandlungsverfahrens vor der Zuschlagserteilung eine elektronische Auktion durchfiihren, sofern der Inhalt der Vergabeunterlagen
hinreichend prazise beschrieben und die Leistung mithilfe automatischer Bewertungsmethoden eingestuft werden kann. Geistig-schopferische Leistungen konnen nicht Gegenstand elektronischer Auktionen sein. Der elektronischen
Auktion hat eine vollstdndige erste Bewertung aller Angebote anhand der Zuschlagskriterien und der jeweils dafiir festgelegten Gewichtung vorauszugehen. Die Satze 1 und 2 gelten entsprechend bei einem erneuten Vergabeverfahren
zwischen den Parteien einer Rahmenvereinbarung nach § 21 und bei einem erneuten Vergabeverfahren wahrend der Laufzeit eines dynamischen Beschaffungssystems nach § 22. Eine elekironische Auktion kann mehrere,
aufeinanderfolgende Phasen umfassen.

(2) Im Rahmen der elekironischen Auktion werden die Angebote mittels festgelegter Methoden elektronisch bewertet und automatisch in eine Rangfolge gebracht. Die sich schrittweise wiederholende, elektronische Bewertung der

Angebote beruht auf
1. neuen, nach unten korrigierten Preisen, wenn der Zuschlag allein aufgrund des Preises erfolgt, oder
2. neuen, nach unten korrigierten Preisen oder neuen, auf bestimmte Angebotskomponenten abstellenden Werten, wenn das Angebot mit dem besten Preis-Leistungs-Verhaltnis oder, bei Verwendung eines Kosten-Wirksamkeits-

Ansatzes, mit den niedrigsten Kosten den Zuschlag erhalt.

(3) Die Bewertungsmethoden werden mittels einer mathematischen Formel definiert und in der Aufforderung zur Teilnahme an der elektronischen Auktion bekanntgemacht. Wird der Zuschlag nicht allein aufgrund des Preises erteilt,
muss aus der mathematischen Formel auch die Gewichtung aller Angebotskomponenten nach Absatz 2 Nummer 2 hervorgehen. Sind Nebenangebote zugelassen, ist fiir diese ebenfalls eine mathematische Formel bekanntzumachen.

(4) Angebotskomponenten nach Absatz 2 Nummer 2 mussen numerisch oder prozentual beschrieben werden.

Quelle: https://www.gesetze-im-internet.de/vgv_2016/_ 22.html Quelle: https://www.gesetze-im-internet.de/gwb/__120.html
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Auktionsformen

Englische Auktion (eBay)
Bieter - Preis

Englische Ruckwartsauktion
(myHammer)

Bieter = Preis ‘

Japanische Auktion

Auktionator = Preis

Hollandische Auktion
Auktionator - Preis ‘
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Die Bieter geben ab und der Meistbietende erhalt
den Zuschlag. Die Angebote konnen offen oder verdeckt abgegeben
werden.

Die Bieter korrigieren inre Preise schrittweise nach unten. Sie unterbieten
sich so lange, bis keiner mehr bereit ist, den Preis weiter zu senken. Der
Bieter mit dem niedrigsten Angebot erhalt den Zuschlag.

ruft einen aus. Die Bieter mussen
ihr weiteres Interesse bekunden oder aussteigen, bis nur noch ein Bieter
bereit ist, den aktuellen Preis zu zahlen.

Der Auktionator beginnt mit einem hohen Preis, der gesenkt wird, bis ein
Bieter den aktuellen Preis akzeptiert. Er erhalt dann den Zuschlag.




Auktionen- Praxisbeispiel

Eingesetztes Tool: Al EINKAUFSMANAGER

- 7.000 T Altholz sollte abgeholt und verwertet werden
- Vorgelagertes Verfahren im VM von Cosinex
- Vom AG bekommen: Bieterdaten und Angebotspreise
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Vorgaben:
Start- und Endzeitpunkt der Auktion:
e Start: Mi., 19.10.22, 11:00 Uhr
e Ende: Do., 20.10.22, 11:00 Uhr
Die Vorgabe eines Mindestgebotsschrittes:
¢ 0,01€




e
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Durchfuhrung der e-Auktion

Offenes

Verfahren

Eine E-Auktion wird abgeschlossen, wenn
ein vorher festgelegter Zeitpunkt erreicht ist

Beginn der E-Auktion:

muss die vollstandige erste Zeitraum: in VU
Bewertung der Angebote bekanntgegeben
vorliegen
Preiskorrektur von
Seite der

teilnehmenden

Unternehmen
Die veranderten Angebote wurden In eventuell mehreren, aufeinanderfolgenden

durch automatische Phasen: ZU jeder Zeit konnte jeder Bieter in

Bewertungsmethoden (Preis) nach Echtzeit seine Rangfolge sehen.
ihrer Wirtschaftlichkeit klassifiziert. Geheimwettbewerb (kein Bestpreis)

Verfahrensakte aus
dem EM wurde dem
Kunden Ubergeben

Zuschlagserteilung
fand im VMS statt.
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Lessons Learned
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Ziele:
- . ANGEBOTSVERLAUF
« Abholung und Ubernahme von Altholz fur einen —
Abtallwirtschaftsbetrieb g

° Au ktion in EChtZeit i :5-:::1:_-:1:;‘?':!':I.ill'l:::.r:lj.l:llcf:lﬂ-‘l'--'*.I'?-!E"I_I'l}&llll-'E'Gl-"-}',_FH AnpeEet

* Moglichst hoher Erlos fur zu verwertendes Holz __ x\
ALESIELUNGEDEJN 07 G I0E7 11 25 ,b _. .‘: \F \

Besonderheiten dieser eAuktion: [ L )

» Reverse Auktion mit Nachbesserung [ s

. . T ndusires A
* Negative Preise _— . —
* Verdeckte Preise

- Jeder Bieter hat nur seinen eigenen Rang und seine e
Preise gesehen :

Vorteile fur unseren Kunden:
» Konzentration auf Kerngeschaft
 Erlos hoher als erwartet (mittlerer funfstelliger Betrag)
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Mit uns haben Sie gut Lachen!
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